
 
 
 
Innovatives Logistik Unternehmen sucht freien Handelsvertreter (m/w) 
als zusätzlichen Vertriebsweg zur Neukundengewinnung 
 
Sie sind ein dynamischer Handelsvertreter (m/w) mit einem etablierten Kundenstamm 
und persönlichen Kontakten zum Einkauf/ Versandleitung. Ihre Kunden sind 
Mittelständische Industrieunternehmen oder Gewerbebetriebe. 
 
Über time2ship: 
 
Wir sind time2ship.com, im Sitz Bielefeld, ist ein aufstrebendes Startup-Unternehmen 
aus der Logistik-Branche, das seinen Kunden einen Online-Versandkostenrechner bietet, 
mit dem sie Preise und Laufzeiten für ihren Express-Versand vergleichen und 
Sendungen gleich buchen können. 
 
 
Ihre Aufgaben: 
 

- Akquise von Neukunden 
- Betreuung von Bestandkunden  
- Vorstellung und Verkauf von unseren Versandlösungen 
- Selbstständigkeit in Planung, Terminierung und Durchführung von 

Kundengesprächen und –besuchen 
- Schnittstelle zwischen Kunden und Unternehmen 

 
Zielkunden: 
 

- Maschinenbau  
- Metallindustrie 
- Dental und Medizintechnik 
- Speditionen und Kurierdienste 
- Möbel- und Zuliefererindustrie 
- Kunststofftechnik 
 

Kontakt: 
 
Wenn Sie sich angesprochen fühlen, schicken Sie Ihre Bewerbungsunterlagen samt 
Lebenslauf an jobs@time2ship.com oder rufen Sie an unter 0521 / 546 793 – 60.  
 
time2ship.com 
Kreuzstr. 2 
33602 Bielefeld 
 
0521 546 796 60 
jobs@time2ship.com 
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